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Hvordan far freelancere opgaver?

Som handveerkere

 Kunden bestiller enkelt opgaver
* Foreslar selv opgaver

e 'faste’ kunder

Hvad kan man ellers ggre?
 Samarbejde.....



Hvem samarbejder du med?

Kunder

Specialister
 everandgrer
Konkolleger
Udenlandske kolleger
Sam-boere

Andre?
- om hvad?




Trends

Internationalisering
Demografi

Pget kompleksitet
Teknologi spring
Videnspredning

Flere vil til orde/til syne



Internationalisering

nternationa
nternationa

nternationa

t stof
vinkling
e malgrupper

Verden set fra andre positioner end DK

International professions udvikling
www.desigcnboom.net — 'aerobics’




www.thecoverstory.com

Hollandsk agent i Indien

Seelger til eng, fra og spansksprogede medier
‘international appeal’

"uniqueness’

Hoje krav til fotos

60% - 40% - gvrige vilkar

gensalg



Ex. Journalistisk proces

Researche
Indsamle info
Organisere info
Validere info
Vinkle
Formulere
formidle

Dokumentere
Registrere
Koordinere
Projektstyre
Vaelge medie



Fra produkt til proces

e Flytte fokus

* Bidrage til proces

Ex. 2-arigt projekt

e Tilknyttet journalist fra dag 1
Ex. "Hus-fotograf’ - honorering
* Professionalisering

| stedet for amater formidling



Vaerdi setning

Problem — begraenset viden hos kunden

EFU

Egenskaber — konkrete

Fordele — generelle

Udbytte — specifikt for denne kunde



Strategi

* Hvem har din ydelse hgjest vaerdi for?

 Ex. kunsthandvaerker

 Hvem har DIN ydelse hgjest veerdi for?



Anbefalinger

Eksperimentér

Invester tid og opmaerksomhed, bliv ved!
Bryd "hjemmemarkeds’-tankegang - nnf
Hent erfaringer hjem - www.lightstalkers.org

Brug dit mod - Byg pa det mulige

Du skal tilbringe resten af dit liv i fremtiden!



